
Idocta	–	Junior	accountmanager	Antwerpen

Wat	ga	je	doen?
Klaar	voor	de	ultieme	kickstart	van	jouw	salescarrière?

Printers.	Klinkt	misschien	niet	meteen	sexy,	maar	wij	maken	er	wel	een	feestje	van.	Bij	iDocta	zorgen	we	dat
bedrijven	niet	meer	wakker	liggen	van	hun	print-	en	documentbeheer.	Wij	zijn	de	printpartner	waar	onze	klanten
blind	op	vertrouwen!

Heb	je	jouw	diploma	(bijna)	op	zak,	barst	je	van	de	energie	en	wil	je	ontdekken	hoe	ver	jouw	commerciële	drive	je
kan	brengen?	Wij	zoeken	geen	cv	met	jarenlange	ervaring,	maar	wel	talenten	met	goesting.	We	willen	onze	regio
Lier-Zoersel	(Antwerpen)	volop	uitbouwen.	En	omdat	we	geloven	in	het	lokale	verhaal,	zoeken	we	een	Junior
Accountmanager	die	ook	écht	in	een	van	deze	regio's	woont.	Je	kent	de	buurt,	de	mensen	en	de	lokale	bedrijven	als
geen	ander.

Samen	met	je	ervaren	collega's	bouw	je	stap	voor	stap	je	eigen	klantenbestand	op.	We	gooien	je	niet	zomaar	in	het
diepe.	Je	krijgt	de	juiste	coaching	en	training	om	te	groeien	tot	een	echte	sales	professional.

De	markt	verkennen:	Je	gaat	actief	op	zoek	naar	nieuwe	kansen	bij	lokale	bedrijven.	Telefonisch,	via
LinkedIn	of	door	gewoon	eens	ergens	binnen	te	stappen.

Agendabeheer:	Je	plant	je	eigen	afspraken	in	en	zorgt	voor	een	goedgevulde	agenda.

Klantbezoeken	voorbereiden:	Je	bereidt	elk	gesprek	zorgvuldig	voor.	Wat	heeft	deze	ondernemer	écht
nodig	en	hoe	kunnen	wij	helpen?

Adviseren	en	scoren:	Je	adviseert	bedrijven	over	onze	slimme	printoplossingen	en	stelt	overtuigende
voorstellen	op.

De	deal	sluiten:	Van	het	eerste	contact	tot	de	handtekening	op	de	offerte;	jij	begeleidt	de	klant	door	het	hele
proces.

Netwerken:	Je	laat	je	gezicht	zien	in	jouw	regio	en	bouwt	relaties	op	voor	de	lange	termijn.

Wie	zoeken	we?
Je	bent	net	afgestudeerd	(Bachelor)	of	hebt	een	eerste	commerciële	ervaring	(bijvoorbeeld	een	bijbaan	of
stage)	achter	de	rug.

Je	woont	in	de	regio	Lier-Zoersel.	Je	bent	trots	op	je	regio	en	wil	hier	graag	je	professionele	netwerk
uitbouwen.

Je	bent	een	'hunter'	met	een	gezonde	dosis	lef.	Een	'nee'	aan	de	telefoon	schrikt	jou	niet	af;	het	motiveert
je	juist	om	het	nog	eens	te	proberen.

Je	bent	leergierig	en	communicatief	sterk.	Je	kunt	goed	luisteren	naar	wat	de	klant	echt	wil.

Je	bent	in	het	bezit	van	een	rijbewijs	B	(essentieel	om	met	je	bedrijfswagen	op	pad	te	gaan!).

Je	houdt	van	aanpakken.	Je	vindt	het	fijn	om	zelfstandig	te	werken,	maar	weet	dat	je	altijd	kunt	terugvallen
op	de	expertise	van	je	team.

Wat	krijg	je	in	de	plaats?



Wij	investeren	in	jouw	toekomst	en	bieden	je	een	vliegende	start	van	je	carrière:

Basissalaris	+	een	royaal	commissiesysteem.	Hoe	meer	jij	binnenhaalt,	hoe	meer	deals	je	sluit,	hoe	meer	je
verdient.	Er	is	geen	plafond!

Meteen	een	representatieve	bedrijfswagen	met	tankkaart/laadkaart	(ja,	ook	voor	privégebruik!).

iPhone	met	abonnement.

Uitstekende	secundaire	voorwaarden:	DKV-hospitalisatieverzekering	(ook	voor	je	gezin),	mogelijkheid
tot	fietslease	en	Benefits	at	Work.

Intensieve	begeleiding:	On-the-job	coaching	en	trainingen	om	jouw	sales	skills	naar	een	absoluut	topniveau
te	tillen.

Een	geweldige	werksfeer	in	een	groeiende,	dynamische	KMO	waar	hard	werken	en	plezier	hand	in	hand
gaan.

Onze	legendarische	teamevents:	Frequente	afterwork,	een	avondje	stappen	in	Brussel	met	het	salesteam,	of
gezellig	blijven	plakken	op	een	beurs.	Wij	vieren	elk	succes!

https://www.idocta.be/

https://www.idocta.be/

